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Закупки малого объема (ЗМО) — это упрощенный тендер малых объемов. 

Заказчик может не проводить аукцион или конкурс, а выбрать подрядчика 

самостоятельно и заключить с ним контракт напрямую. Данный способ 

является разновидностью закупок у единственного поставщика, поэтому 

можно встретить еще и такое название. ЗМО не требует углубленного 

знания законодательства и проходит без лишней бюрократии. 

Что такое закупки малого объема



В 44-ФЗ – это закупка товаров, 

работ или услуг у 

Единственного поставщика, 

которая предполагает 

разовую закупку до 

600 тысяч рублей в 

специализированных 

электронных магазинах.

Что такое закупки малого объема

В 223-ФЗ это закупка товаров, 

работ или услуг у 

Единственного поставщика, 

которая предполагает 

разовую закупку до 

100 тысяч рублей, 

а если компания крупная 

(годовая выручка – 5 млрд. 

рублей и более) –

до 500 тысяч рублей. 



+ Простой порядок процедуры

+ Отсутствует требование публиковать данные в ЕИС

+ Быстрое проведение процедуры и быстрое заключение сделки

+ Заказчик не обязан заключать договор с поставщиком

+ Отсутствует требование размещать информацию

в реестре контрактов.

+ ЗМО планируют по упрощенному порядку 

+ Нет требования рассчитывать и обосновывать начальную цену в договорах

Плюсы и минусы участия в ЗМО



- К поставщику нет требований обеспечивать заявку и, 

в случае выигрыша, исполнение контракта.

- Ограничение годового объема и лимиты на разовую закупку

Плюсы и минусы участия в ЗМО



Покупайте у проверенных 

поставщиков 

Продавайте товары и услуги 

по всей России

Экономьте деньги и ресурсы 

вашего бизнеса 

Место встречи 

продавца и покупателя



Онлайн магазин SBER B2B — это 

агрегатор товаров и услуг для бизнеса 

любого масштаба, и отрасли. 

Сервис позволяет осуществлять любые 

закупочные процедуры малого объема, 

закупки у единственного поставщика 

в соответствии с 44-ФЗ и 223-ФЗ, а 

также коммерческие закупки 

товаров и услуг. 

Что такое



79
Запрос в месяц получает 
в среднем 1 поставщик 

7 521
Запроса в месяц 
размещают заказчики 

2,7
Предложения поступает 
заказчику на 1 запрос 

14,1% 
Средняя экономия 
заказчика 

243 тыс. руб. 
Средняя стоимость сделки 
по заказчикам 223-ФЗ 

82 тыс. руб.
Средняя стоимость сделки 
по заказчикам 44-ФЗ 

23%
Рост сопоставимых 
сделок в 2022 г. к 2021 г.

на 19%
Увеличилось количество 
активных заказчиков в 2022г. 
по сравнению с 2021 г.; 

в цифрах:



Возможности

Формирование 

запросов

Мониторинг 

статуса сделок 

Поиск товаров и услуг 

по заданным параметрам 

Удобная работа 

с каталогом

Заключение сделок 

в электронном виде 

Сохранение товаров 

и услуг в избранное 

Осуществлять сравнение и закупку предлагаемых товаров 

и услуг

Ознакомиться с каталогом, покупателями и поставщиками, 

присутствующими на площадке без регистрации



Гибкость в сотрудничестве 

и планировании закупок

Заказчики 223-ФЗ сами определяют 

способы проведения закупочных процедур, 

проводят срочные и непредвиденные закупки. 

Новые возможности и перспективы 

роста продаж поставщиков

Сотрудничество с крупнейшими корпорациями 223-ФЗ –

несомненный плюс для репутации поставщика и 

возможность получать регулярные заказы, 

зарекомендовав себя перед заказчиком. 

На SBER B2B проводят закупки малого объема субъекты 223-ФЗ -

крупнейшие российские компании и гос. корпорации. 

Заказчики

по 223-ФЗ 



Высокий уровень доверия на рынке 

Субъекты 44-ФЗ осуществляют закупки за счет средств, 

заранее заложенных в бюджетной системе РФ. 

Не имеют задолженностей по налогам и судимости.

Постоянный стабильный спрос 

на товары и услуги

Государственные и бюджетные предприятия 

ежедневно нуждаются в новых поставках. 

На SBER B2B заказчики 44-ФЗ  регулярно публикуют 

публичные запросы на закупку в  разделе «Закупки». 

Заказчики 

по 44-ФЗ

https://sberb2b.ru/request/public-requests


Витрина местных закупок 
Республики Бурятия

Магазин малых закупок 
города Иваново

Витрина прямых закупок 
Астраханской области

Витрина прямых закупок 
Иркутской области

Витрина прямых закупок 
Пермского края

Витрина прямых закупок 
Рязанской области

Витрина прямых закупок 
Липецкой области

Витрина малых закупок 
Владимирской области

23 региона РФ 
уже проводят закупки 

на SBER B2B

Для них мы создаем 

персональные Витрины Региона

Заказчики 

по 44-ФЗ



У нас уже есть витрина 

Городского округа 

Иваново, на которой 

размешаются все закупки

Заказчики 

по 44-ФЗ



2 150
Заказчиков представлено на 
площадке

54%
Рост количества сделок в 2023 г. 
к 2022 г.

11,5% 
Средняя экономия 
заказчика 

4 700
Поставщика работающих c
регионом

Ивановская область 

в цифрах:

на 17%
Увеличилось количество 
активных заказчиков в 2023г. 
по сравнению с 2022 г.; 



Быстрая и простая 

регистрация 

Привычный интерфейс 

маркетплейса

Прозрачный процесс 

заключения сделок 

Возможность обучения 

ваших сотрудников по 

работе в онлайн магазине 

Адаптация бизнес-

процессов и внедрение 

кастомизированных

решений под нужды 

клиента 

Отдельный каталог 

товаров и каталог услуг

Преимущества  работы 

со



Возможность создания 

персональной страницы 

с личной ссылкой

Возможность обмена 

электронными 

документами 

внутри площадки.

Возможность настроить 

уровень доступа 

для сотрудников в 

соответствии и с 

их полномочиями 

Возможность регистрации 

неограниченного 

количества сотрудников.

Возможность построение 

филиальной сети.

Преимущества  работы 

со

Проверка Поставщиков в 

РНП



Экономия на закупках

Верифицированные, 

предварительно 

проверенные поставщики 

Бесплатная работа на 

площадке 

Возможность 

формирования протоколов 

анализа предложений 

поставщиков и 

проведение согласований 

по закупке внутри системы. 

Огромный выбор 

предложений по всем 

категориям и выход на 

поставщиков 

регионального и 

федерального уровня

Единое пространство для 

совершения закупок

Преимущества  работы 

со



Поддержка пользователей

Контакт-центр 

Консультационная информационная 

поддержка по номеру:

Техническая поддержка 

Техническая поддержка и помощь 

пользователям через форму 

обратной связи на сайте или 

электронную почту:

Обучение от экспертов

Сотрудники SBER B2B знают, как 

превратить закупки в технологичный и 

отлаженный процесс. Бесплатные 

вебинары по работе площадки и 

техникам увеличения продаж на сайте 

Электронного университета АО 

«Сбербанк-АСТ».

+7(495)539-59-29 support@sberb2b.ru

https://univer.sberbank-ast.ru/mkc-sber/
mailto:support@sberb2b.ru
mailto:support@sberb2b.ru


Поддержка пользователей

Таболкин Вячеслав

Региональный представитель АО 

"СБЕРБАНК-АСТ"

В Ивановской области

+7 916-325-42-66

vatabolkin@sberbank-ast.ru

Моисеева Анастасия

Руководитель направления по 

работе с клиентами

Дирекции В2В и интернет-

коммерции

АО "СБЕРБАНК-АСТ"

+7 916-300-49-30

+7 916-677-58-37

avmoiseeva@sberbank-ast.ru

Также для удобства работы на 

ресурсе вам доступна 

поддержка ваших персональных 

менеджеров 

mailto:vatabolkin@sberbank-ast.ru
mailto:avmoiseeva@sberbank-ast.ru


Центр Поддержки Поставщиков

Взаимоотношения с поставщиками – один из ключевых аспектов 
успешного развития ЭТП, поэтому мы создаем удобные сервисы для 
поддержки поставщиков.

Конкурс «Лучший поставщик»

Проведение очных мероприятий во всех регионах РФ

Организация онлайн-мероприятий: обучение, 
конференции

Организация встреч в формате «Дня открытых дверей» у 
крупных заказчиков

Развитие электронных сервисов для поставщиков

Создание отдельного раздела на ЭТП для поставщиков

Телеграм-канал «Помощник Поставщика»

Вопросы эксперту через электронную почту



Учебный центр

Обучение проводится с использованием 

авторских методик, основанных на 

уникальном опыте крупнейшего 

оператора электронных площадок 

«Сбербанк-АСТ», и ориентировано на 

получение практических навыков 

организаторами и участниками 

закупочных процедур.

Дистанционные курсы

Бесплатные онлайн-вебинары

Курсы повышения квалификации

Практические семинары

Живое общение со спикерами

Самые актуальные изменения 

законодательства

Обучение проводят 

квалифицированные специалисты 

сферы закупок



Работать в SBER B2B могут 

любые компании: 

от индивидуальных предпринимателей 

до крупнейших корпораций, 

а также муниципальные 

и государственные заказчики. 

Для регистрации доступно 3 роли:

• Покупатель

• Продавец

• Покупатель и продавец

Кто может работать на



Регистрация на

Простая и удобная регистрация, 

в 5 шагов, которая занимает

всего 5-8 минут.



Личный кабинет

на

Удобный личный кабинет, 

который можно настраивать 

Под свои потребности



Что изменилось в  
за 

последний год Панель уведомлений о 
событиях

Создание процедуры без 
НМЦ

Протокол несостоявшейся 
закупки

Счетчик просмотра процедур



Витрины Регионов на Стартовой странице

Обновления  



Упрощенная регистрация

Мы сократили количество шагов и времени, которые необходимы 

организации для начала работы на SberB2B. 

Теперь можно зарегистрировать организацию тремя способами:

- Через электронную подпись Руководителя организации или 

Уполномоченного лица;

- Используя учетную запись в СберБизнес Онлайн;

- Заполнив форму с данными о регистрации.

Чем это полезно для Заказчиков:

- Позволяет сократить время до начала работы и проведения закупок;

Чем это полезно для Поставщиков:

- Возможность зарегистрировать организацию до момента оформления 

электронной подписи. Еще до завершения полной регистрации Вы 

можете опубликовать каталог и рассказать о своей организации. 

Обновления  



Использование ЭП физ.лица с МЧД 

Обновления  



Проверка Поставщиков в РНП

Для Заказчиков добавлена возможность проверить Поставщика,

подавшего коммерческое предложение, в Реестре недобросовестных

поставщиков (РНП). Проверить статус можно сразу со страницы

коммерческого предложения Поставщика и с вкладки «Коммерческие

предложения». В случае, если организация находится в Реестре,

информация будет отображена об этом при переходе на страницу

поиска. Если поиск не дал результатов — Поставщик не находится в

РНП.

Обновления 



Новый способ оплаты – B2BSecurePay

Обновления 

Новый тип безопасного расчета — аккредитив. Способ реализован

через размещение средств для оплаты Заказчиком на номинальном

счете….

Информирование о статусе процедуры

Теперь поставщики, которые подавали коммерческое предложение для

участия в закупке, будут уведомлены об изменении статуса. Не

потребуется запрашивать у Заказчика информацию о результате

процедуры. Информация по статусу закупки будет отмечена в ЛК

поставщика, а также будет направлена на электронную почту.



Вывод штампов ЭП на подписанном договоре

Стал доступен вывод штампов электронных подписей на файл

электронного договора, который был заключен в сервисе.

В случае, если файл договора сохранен в форматах .pdf или .docx, то

при скачивании подписанного файла, как и ранее, будет скачиваться

архив с оригиналом договора + подписи сторон, а также

модифицированный файл договора, на который выведена информация

с синими штампами о подписях сторон.

В штампе указаны: данные об ЭЦП, владельце, издателе и срок

действия сертификата, а также дата подписи договора. Обновленный

функционал доступен как для Заказчика, так и для Поставщика,

включая ранее совершенные сделки.

Обновления 



Возможность скачивания КП

Обновления  



Спасибо 

за внимание!
www.sberb2b.ru support@sberb2b.ru -3

Настоящий материал носит исключительно информационный характер, не является предложением по покупке
продукта/услуги и не может рассматриваться как рекомендация к подобного рода действиям. Компания не утверждает, 
что все приведенные сведения являются единственно верными и не несет ответственности за использование
информации, содержащейся в материале, а также за возможные убытки. Данные об использовании продукта/услуги в
прошлом основаны на информации, которой компания располагала на дату выхода материала.

Услуги оказывает 

АО «Сбербанк-АСТ» 
119435, город Москва, Большой Саввинский переулок, д. 12, стр. 9.
ОГРН: 1027707000441, ИНН: 7707308480. 
Контакты для связи: E-mail: support@sberb2b.ru, тел. +7(495)539-59-29

http://sberb2b.ru
http://sberb2b.ru
mailto:support@sberb2b.ru
mailto:support@sberb2b.ru

